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La licence professionnelle CPSS est une formation en 1 an, après un bac+2. 
Elle offre des débouchés dans les secteurs des loisirs sportifs, de la distribution d’articles et de
services de sport et du bien-être. Nos jeunes diplômés sont formés aux enjeux de ces secteurs
dynamiques.

Cette formation permet de développer une culture commerciale en mettant particulièrement
l’accent sur les techniques et outils de vente, le marketing et la communication ainsi que la
gestion et le management des produits et des services sportifs.

Le rythme de l'alternance est 2 jours en centre de formation / 3 jours en entreprise.
La rentrée a lieu début septembre.

Procédure d’admission

Conditions d’admission

• Sélection sur dossier et entretien 

• Avoir validé 120 ECTS

0 € 
pour les apprentis 

(coûts de formation pris en charge
par l’OPCO de l’entreprise) 

ou 
6000 € en stage

Formation ouverte aux PSH sous réserve que la situation de santé de
la personne soit stabilisée, de l’absence de contre-indications à
l’exercice de la profession et dans la limite d’aménagements
raisonnables (loi du 11 février 2005).



Organisation de la formation

LICENCE 3 (60 ECTS) SEM 5 SEM 6

 UE ANIMATION COMMERCIALE
• Activité commerciale

•                     
                                                     
•                    
       
  
•  

•  
• 
   

• 

• 

•  
•  
• 

• Connaissances des biens et des services                     
• Merchandising                                                     
• Opérations commerciales (soldes, etc.)                   

 UE MARKETING ET COMMUNICATION
• Bases du marketing opérationnel et stratégique 
• Marketing spécialisé 
• Outils et techniques de communication 
• Communication et marketing digital 
• Pratique et actions de communication 
• Anglais 
 UE GESTION ET MANAGEMENT
• Logiciels de gestion commerciale 
• Comptabilité générale d’une structure commerciale
• Comptabilité générale d’entreprise 
• Comptabilité analytique 
• Droit du travail et des sociétés 
• Droit commercial et contexte juridique 
• Sociologie de la consommation 
• Séminaire international 
• Krératon : création d’entreprise 

- Techniques de vente                      
- Négociation commerciale                                                  
- Relation clients                                        

•                     
•                                                     
                   
       
•  
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• 

•                      
•                                                   
•                                        

•                      
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• Contrôle continu
• Cours en présentiel 
• Utilisation des logiciels métiers 

Modalités d'organisation de la formation



Stella Maris
Pôle Enseignement Supérieur

Site de formation pour CY - ileps

Avenue Abbé Cestac / 163 avenue de Montbrun
64600 Anglet
France
+33 (0)5 59 63 83 93
www.stellamarisanglet.fr
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KRÉRATON

CONFÉRENCES ET DÉBATS

SÉMINAIRE À L’INTERNATIONAL

Pendant leur formation, les étudiants ont l’opportunité de rencontrer des
champions, des consultants et des professionnels reconnus afin d’échanger
sur des thématiques connectées à leur formation : « dépassement de soi » 
« développement de son réseau professionnel » , « géopolitique et sport »...

Durant une semaine dédiée à l’entrepreunariat, nos étudiants sont
accompagnés par des experts en fundraising, design thinking, marketing
digital ou encore merchandising afin de les accompagner dans leur projet
Krératon.

Tous les ans, les étudiants participent à un séminaire de travail à
l’international qui leur permet d’assister à plusieurs conférences avec
des professionnels du management du sport et de partir à la
découverte d’une autre culture.

Débouchés

À la suite de la LP CPSS, les étudiants ont la possibilité de
poursuivre en Master ou de s’insérer dans la vie active sur
des postes dans le secteur du commerce, du marketing
et de l'événementiel sur les postes suivants :

• Administrateur des ventes e-commerce
• Assistant(e) chef de projet événementiel sportif 
• Attaché(e) commercial
• Cadre commercial
• Chargé(e) de développement marketing 
• Chef(fe) de produit
• Gestionnaire d’un centre sportif
• Manager général de club
• Responsable commercial
• Responsable de magasin
• SPA manager

Les + de la formation


